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Задачи клиента

На определенном этапе развития ком-
пании возникли естественные проблемы
контроля, связанные с невозможностью
используемых информационных систем
обеспечить менеджмент Бевериджиз энд
Трейдинг своевременными данными
для оперативного управления. Кроме
того, с 2004 года компания готовит
отчетность в стандартах GAAP и управ-
ленческую отчетность для группы
Bacardi-Martini. Существующие системы
не обеспечивали возможность подго-
товки управленческой отчетности и
отчетности в стандартах, принятых
группой Bacardi-Martini.

Указанные выше проблемы послужили
для менеджмента Бевериджиз энд
Трейдинг и группы Bacardi-Martini
причиной принятия решения о внедре-
нии полноценной ERP-системы.   

В рамках проекта необходимо было
осуществить автоматизацию процесса
учета в компании и получить инстру-
менты формирования отчетности и
контроля за основными оперативными
показателями.

Решение

Использование программных продук-
тов компании SAP AG в качестве кор-
поративного стандарта по всему миру
предопределило выбор российского
отделения Группы. Перед проектной
командой IBS стояла задача внедрения
и настройки системы mySAP Business
Suite в соответствии с российским
законодательством. Кроме того, система
должна была полностью учитывать
требования Группы. 

Проект внедрения mySAP Business
Suite в компании Бевериджиз энд
Трейдинг включал в себя: 

• построение модели бухучета соглас-
но Правилам Бухгалтерского Учета
России;

• комплексную автоматизацию бухгал-
терского учета, включающую в себя:
регистрацию всех хозяйственных
операций в бухгалтерском учете, инте-
грацию финансового учета с
элементами налогового учета по
налогу на прибыль, с бизнес-процес-
сами логистики и управленческого
учета, а также получение отчетности в
стандартах GAAP; 

• настройку форм первичных бухгал-
терских документов;

• настройку формы обязательной
бухгалтерской отчетности;

• реализацию учета НДС (включая
формы отчетности по НДС).

В рамках данного проекта c участием
консультантов IBS были внедрены и
интегрированы модули системы mySAP
Business Suite: 
• модуль финансового учета FI;
• модуль управленческого учета CO. 

Кроме того, консультантами IBS были
разработаны выходные формы товаро-
сопроводительных документов. 

О компании

Группа Bacardi-Martini является второй
по величине компанией на между-
народном рынке элитного алкоголя (на
1 января 2004 года) и самой большой
в мире семейной корпорацией отрасли.
В России Группа представлена с 1991
года компанией Бевериджиз энд
Трейдинг. Основным направлением
деятельности компании является
торговля и продвижение брендов элит-
ного алкоголя на территории России и
стран СНГ, а также развитие дистрибь-
юторской сети группы Bacardi-Martini.
Бевериджиз энд Трейдинг также являет-
ся эксклюзивным импортером продук-
ции армянской компании Great Valley,
вторым по величине производителем
коньяка в Армении.

Построение системы управления и планирования
ресурсов предприятия на базе mySAP Business Suite



Решение

Созданная на базе mySAP Business
Suite система управления обеспечивает
руководство компании Бевериджиз энд
Трейдинг необходимой информацией
для осуществления успешного бизнеса
в российских условиях.

Реализация проекта по внедрению
mySAP Business Suite позволила
компании:

• осуществлять ведение учета в рамках
единых корпоративных стандартов; 

• консолидировать функции бухгалтер-
ского учета и анализа по российским
и международным стандартам; 

• сократить время на ввод, обработку и
получение необходимой информации; 

• обеспечить оперативность предостав-
ления бухгалтерской и управленческой
отчетности, своевременно реагировать
на изменения законодательства в
области бухгалтерского и налогового
учета.

О продукте 

mySAP Business Suite — мировой
лидер среди программных решений
для управления бизнесом, связываю-
щий в единую сеть всех пользователей,
всю информацию и все действия в
организации с целью повышения
эффективности управления бизнес-
процессами и взаимоотношениями с
клиентами, партнерами, поставщиками.
Решение mySAP Business Suite помогает
сотрудникам компаний во всем мире
решать самые сложные задачи, обеспе-
чивает детальный учет и анализ больших
массивов данных, позволяет оптимизи-
ровать издержки и интегрировать про-
цессы и функции во всех структурах
организации.

Другие проекты IBS по внедрению
mySAP Business Suite:

Нефтегазовый комплекс
• НК ЛУКОЙЛ
• ЛУКОЙЛ Romania
• Петротел ЛУКОЙЛ
• ЛУКОЙЛ Оверсиз
• Тюментрансгаз
• Ямбурггаздобыча
• ЛУКОЙЛ Пермь
• Лентрансгаз

Производство и дистрибуция товаров
народного потребления
• Эльдорадо 
• SEB Group

Производство
• ABB Industry
• Нойзидлер Сыктывкар

Финансы и страхование
• Цюрих-Русь (Zurich Insurance)
• Группа «УралСиб» 

Профессиональные услуги
• ООО «Сименс»
• IBS

Телекоммуникации
• Вымпелком

Компания IBS

Компания IBS — лидер российского рынка консалтинга и информационных
технологий — создана в 1992 году. Многолетний опыт работы позволил нам
построить компанию как эффективную систему, постоянно развивающуюся и
способную решать любые проблемы заказчиков в области управления
предприятием.
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